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¿QUÉ APRENDERÁ? 
  

  
 

 Elegir el formulario adecuado FIDIC/NEC4 según riesgo, complejidad y 
financiación. 

 
 Diseñar la matriz de reparto de riesgos y sus mitigaciones contractuales 

entre promotor y contratista. 
 

 Redactar Contract Data y Particular Conditions/Z-Clauses coherentes y 

completas. 
 

 Planificar y gobernar el programa aceptado, holguras, Time Risk Allowance 
y re-baselining. 

 

 Estructurar modelos de pago, medición, certificación y flujo de caja con 
control de costes 5D. 

 
 Gestionar variaciones y Compensation Events con valoración integrada de 

tiempo y coste. 

 
 Analizar y defender EOT y retraso concurrente con métodos TIA/windows y 

evidencia forense. 
 

 Preparar claims sólidos: aviso, causalidad, nexo y cuantificación (quantum) 

con anexos probatorios. 
 

 Implantar QA/QC, ensayos, Cx/IST y criterios de aceptación/TOC y DLP. 
 

 Configurar DAAB/Adjudication y escalar a mediación/arbitraje asegurando 

cumplimiento de decisiones. 
 

 Alinear subcontratación back-to-back, seguros CAR/EAR, RC y 
garantías/retenciones. 
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 Operar el CDE/BIM (EIR, BEP, COBie) como sistema de gestión 
documental, evidencia y handover digital. 
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Introducción.  
 

  
 
FIDIC/NEC4 EN OBRA CIVIL: LA GUÍA PRÁCTICA QUE TRANSFORMA RIESGOS EN 
RESULTADOS 

 
La contratación de infraestructuras vive un momento de máxima exigencia: 

CAPEX ajustado, presión sobre plazos, requisitos de financiadores y una 
complejidad técnica creciente. En este contexto, dominar FIDIC y NEC4 ya no es 
una opción, es una ventaja competitiva. El problema es claro: demasiadas obras 

pierden margen por avisos defectuosos, variaciones mal valoradas, programas 
rechazados o disputas que se podían evitar. Esta guía nace para poner orden, 

método y evidencias al centro de la gestión contractual. 
 
La guía ofrece un recorrido completo y práctico, con plantillas listas para usar, 

checklists operativos y formularios editables. Cubre selección del formulario 
adecuado, matriz de riesgos, Contract Data y Particular Conditions/Z-Clauses, 

programa aceptado y control 4D/5D, modelos de pago y certificación, variaciones 
y Compensation Events, EOT y retraso concurrente, calidad y Cx/IST, DAAB y 
adjudication, subcontratación back-to-back, seguros y garantías, PPP/APP y 

requisitos de financiadores, CDE/BIM y handover digital. Cada capítulo incorpora 
casos prácticos que muestran cómo aplicar el criterio correcto bajo presión real. 

 
Como profesional, podrás diseñar una estrategia contractual robusta desde el día 
uno, reducir el coste de no calidad documental, acortar tiempos de decisión y 

proteger el flujo de caja. Ganarás seguridad jurídica al estructurar avisos, 
causalidad y quantum, mejorarás la aceptación del programa y la trazabilidad en 

el CDE, y elevarás la calidad de tus propuestas y negociaciones con promotores e 
inversores. Además, la guía te permitirá estandarizar tu operativa con 
formularios y minutas que ahorran tiempo y minimizan riesgos en certificaciones, 

garantías y liquidaciones. 
 

Si buscas convertir la incertidumbre en ventaja, esta es la inversión que marca la 
diferencia. Adquiere la guía y equipa a tu equipo con el método, los documentos 
y los ejemplos que requieren las obras complejas y los financiadores exigentes. 

El conocimiento aplicado hoy es la mejor póliza para el éxito de mañana. 
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Estar actualizado es imprescindible; trabajar con rigor, innegociable. Da el paso y 
consolida una gestión excelente en coste, plazo y calidad, con una guía pensada 

para profesionales que lideran proyectos y resultados. 
  


