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¿QUÉ APRENDERÁ? 
  

  
 

 Dominar estrategias para asegurar la entrega de proyectos de 
construcción en plazo y con el coste objetivo. 

 
 Seleccionar el modelo contractual más adecuado (lump sum, target price, 

IPD, alianzas) según riesgo y complejidad. 
 

 Diseñar esquemas de incentivos colaborativos con KPIs y pain/gain para 

alinear a todos los agentes. 
 

 Implantar planificación avanzada con Last Planner System, CPM, Takt y 
buffers de proyecto. 

 

 Aplicar forecast digital 4D/5D con EVM, Earned Schedule y simulaciones 
Monte Carlo para prever desviaciones. 

 
 Integrar BIM, gemelo digital y CDE para controlar coste, plazo y 

trazabilidad documental. 

 
 Evaluar el ciclo de vida completo (LCC/TCO) y reducir pasivos de operación 

y mantenimiento. 
 

 Optimizar sostenibilidad y logística mediante materiales locales, economía 

circular, JIT y prefabricación. 
 

 Gestionar riesgos técnicos, contractuales y de suministro con alertas 
tempranas y resolución de claims. 

 

 Utilizar formularios, checklists y plantillas listas para aplicar en la gestión 
de obra y producción. 

 
 Analizar casos prácticos internacionales de aeropuertos, infraestructuras 

lineales, plantas industriales y edificación compleja. 
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 Extraer lecciones aprendidas de proyectos reales para mejorar la 
gobernanza y la rentabilidad futura. 
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Introducción.  
 

  
 
Entrega Rentable y Puntual en la Construcción: la ventaja competitiva que marca 
la diferencia 

 
En un sector de la construcción cada vez más globalizado y exigente, cumplir con 

el coste objetivo y la fecha de entrega no es solo una meta deseable, sino un 
requisito imprescindible para mantener la competitividad y la reputación 
profesional. Los retrasos, las desviaciones presupuestarias y las reclamaciones 

contractuales pueden comprometer la rentabilidad de un proyecto y poner en 
riesgo la confianza de inversores, promotores y clientes. Ante este escenario, 

dominar las estrategias de entrega rentable y puntual se convierte en una 
habilidad esencial para cualquier profesional del ámbito de la edificación e 
infraestructuras. 

 
La *Guía Práctica “Entrega Rentable y Puntual en la Construcción: Estrategias, 

Contratos y Tecnología — Incentivos Colaborativos y Forecast Digital para 
Cumplir Coste y Plazo” ofrece un recorrido exhaustivo por las herramientas más 
avanzadas para lograr proyectos rentables y en plazo. Desde la elección del 

modelo contractual adecuado y el diseño de incentivos colaborativos, hasta la 
planificación avanzada con BIM 4D/5D, el forecast digital y la gestión de riesgos, 

cada capítulo combina teoría aplicada con casos prácticos reales que facilitan su 
implementación inmediata en obra. 
 

Con este manual, el profesional adquirirá una visión completa de cómo integrar 
planificación robusta, forecast digital, control de costes, logística Lean, 

prefabricación y gestión de la sostenibilidad en un único sistema de trabajo. La 
guía proporciona métodos contrastados, checklists listos para usar y ejemplos de 
éxito internacional que permitirán elevar la calidad de la gestión, reducir 

imprevistos y optimizar recursos. El resultado es una ventaja competitiva 
tangible: proyectos más rentables, clientes más satisfechos y una reputación 

profesional fortalecida. 
 
Invertir en conocimiento especializado es la clave para anticiparse a los desafíos 

del mercado. Esta guía es la oportunidad perfecta para quienes deseen 
perfeccionar sus estrategias, mejorar su capacidad de negociación y liderar con 
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confianza proyectos de cualquier envergadura. Cada página está diseñada para 
convertir la teoría en acción, proporcionando las herramientas necesarias para 

superar las expectativas de coste y plazo. 
 

El futuro de la construcción pertenece a quienes se preparan hoy. Dé el paso 
decisivo y descubra cómo transformar la gestión de sus proyectos en un modelo 
de eficiencia y rentabilidad. 

 


