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¿QUÉ APRENDERÁ? 
  

  
 
Lo que Aprenderá con la Guía Práctica de "CONTRATO EPCM EN CONSTRUCCIÓN. 

Engineering Procurement Construction Management: alcance, honorarios, 
responsabilidad y gestión de compras" en 12 puntos: 

 
1. Comprender la naturaleza jurídica, técnica y operativa del contrato EPCM en 
construcción. 

 
2. Diferenciar el contrato EPCM de los modelos EPC, Design & Build, Construction 

Management y Project Management. 
 
3. Definir correctamente el alcance de los servicios EPCM en ingeniería, compras, 

construcción, commissioning y cierre. 
 

4. Identificar los riesgos que asumen el promotor, el contratista EPCM, los 
contratistas, los proveedores y el inversor. 
 

5. Estructurar contratos EPCM internacionales aplicables a proyectos en España y 
Latinoamérica. 

 
6. Regular honorarios fijos, variables, por tiempo y materiales, incentivos, 
penalizaciones y gastos reembolsables. 

 
7. Controlar el coste, el importe comprometido, el presupuesto, la financiación, el 

tipo de interés y la previsión final del proyecto. 
 

8. Diseñar estrategias de procurement, licitación, adjudicación y contratación por 
paquetes. 
 

9. Gestionar proveedores, contratistas, suministros críticos, logística 
internacional, garantías y seguros. 

 
10. Implantar sistemas de gobernanza, matriz RACI, reporting, control 
documental, calidad, seguridad, cambios y reclamaciones. 
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11. Utilizar formularios, checklists, modelos contractuales, registros de riesgos, 

órdenes de cambio e informes EPCM listos para adaptar. 
 

12. Analizar casos prácticos sobre alcance, honorarios, responsabilidad, compras, 
conflictos, retrasos, financiación, arbitraje y cierre del contrato EPCM. 
 


