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Solucién 1: Negociacién con las autoridades locales para acelerar la finalizacion de la
infraestructura publica 535
Solucién 2: Desarrollo de accesos provisionales al proyecto por rutas alternativas 536
Resultados de las Medidas Adoptadas 536
Lecciones Aprendidas 537
Caso Practico 22: PROMOCION INMOBILIARIA POR FASES - DIFICULTADES CON LA
GESTION DE RESERVAS Y CANCELACIONES 538
Causa del Problema 538
Soluciones Propuestas 538
Solucién 1: Ofrecer facilidades de pago y renegociar las condiciones de las reservas __ 538
Solucién 2: Reorientar la estrategia de comercializacién hacia nuevos segmentos de mercado
539
Consecuencias Previstas 539
Resultados de las Medidas Adoptadas 539
Lecciones Aprendidas 540
Caso Practico 23: PROMOCION INMOBILIARIA POR FASES - PROBLEMAS CON LA
RENTABILIDAD DEL PROYECTO POR DESVIACIONES EN LOS COSTES 541
Causa del Problema 541
Soluciones Propuestas 541
Soluciéon 1: Renegociacion de contratos con proveedores y optimizacion de recursos __ 541
Solucién 2: Revision del plan de financiacion y solicitud de créditos puente 542
Consecuencias Previstas 542
Resultados de las Medidas Adoptadas 543
Lecciones Aprendidas 543
Caso Practico 24: PROMOCION INMOBILIARIA POR FASES - IMPACTO DE CAMBIOS
LEGALES EN LOS CONTRATOS DE COMPRA-VENTA 544
Causa del Problema 544
Soluciones Propuestas 544

Soluciéon 1: Adaptacion de los contratos vigentes y renegociacion con los compradores 544
Solucién 2: Solicitar una prérroga en la aplicaciéon de las nuevas normativas para los contratos

ya firmados 545
Consecuencias Previstas 545
Resultados de las Medidas Adoptadas 546

>Para aprender, practicar. 10
>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.

Formacion inmobiliaria practica > Sélo cuentan los resultados
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Lecciones Aprendidas 546
Caso Practico 25: PROMOCION INMOBILIARIA POR FASES - IMPACTO DE UNA
CRISIS SANITARIA EN EL CRONOGRAMA DEL PROYECTO 547
Causa del Problema 547
Soluciones Propuestas 547
Solucién 1: Ajuste del cronograma de construccién y renegociacién de los plazos de entrega
con los compradores 547
Solucién 2: Revisién del modelo financiero del proyecto y busqueda de financiacion adicional
para cubrir los sobrecostes 548
Consecuencias Previstas 548
Resultados de las Medidas Adoptadas 549
Lecciones Aprendidas 549
]
>Para aprender, practicar. 49

>Para ensefiar, dar soluciones.
>Para progresar, luchar.
Formacion inmobiliaria practica > Sélo cuentan los resultados
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¢ QUE APRENDERA?

> Conceptos Fundamentales: Comprenderas en profundidad qué es Ila
promocion inmobiliaria por fases y como se diferencia de la promocién
tradicional.

> Planificacidn Estratégica: Aprenderas a evaluar la viabilidad de tus
proyectos, realizar estudios de mercado y planificar recursos de manera
eficiente.

> Financiacién Efectiva: Descubrirds modelos de financiacién adecuados,
como estructurar inversiones y gestionar el capital en cada fase.

> Gestion de Proyectos: Dominaras la ejecucién y construccién por fases,
controlando calidad, costes y plazos.

> Comercializacion Exitosa: Conoceras estrategias de marketing adaptadas a
cada etapa del proyecto y cdmo maximizar las ventas.

> Aspectos Legales y Normativos: Te informaras sobre licencias, permisos y
normativas que afectan al desarrollo por fases.

> Gestion de Riesgos: Identificardas riesgos potenciales y aprenderas a
mitigarlos eficazmente.

> Innovaciones y Tendencias: Estards al tanto de las ultimas tecnologias y
practicas sostenibles en el sector.

> Casos Practicos: Analizaras ejemplos reales de éxito y fracaso para aplicar
las lecciones aprendidas a tus proyectos.

> Contratos y Documentacion: Tendras acceso a modelos de contratos y
cldusulas recomendadas para proteger tus intereses.

>Para aprender, practicar. 12
>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.

Formacion inmobiliaria practica > Sélo cuentan los resultados
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Introduccion

La Clave del Exito en el Sector Inmobiliario: Promocién Inmobiliaria por Fases

En un mercado inmobiliario cada vez mas competitivo y complejo, la promocién
inmobiliaria por fases emerge como una estrategia innovadora que permite a los
profesionales adaptarse a las demandas del mercado, optimizar recursos y
minimizar riesgos. Esta metodologia de desarrollo escalonado no solo ha
revolucionado la forma en que se llevan a cabo los proyectos inmobiliarios, sino
que también ofrece una flexibilidad invaluable en un entorno econémico volatil.

Desafios Actuales
Los profesionales del sector inmobiliario enfrentan multiples desafios:

> Altos costes iniciales: Los proyectos tradicionales requieren una inversion
considerable desde el inicio, lo que puede ser una barrera significativa.

> Riesgos financieros: La incertidumbre econdmica puede afectar la
rentabilidad y viabilidad de los proyectos.

» Cambios en la demanda del mercado: Las preferencias de los compradores
y las tendencias del mercado pueden variar rapidamente.

» Regulaciones y normativas complejas: Navegar por licencias, permisos y
leyes urbanisticas requiere un conocimiento especializado y actualizado.

> Superar estos obstaculos exige una estrategia que permita una
planificacion flexible, una gestién eficaz de recursos y una adaptacién
rapida a las condiciones cambiantes del mercado.

Importancia de la Promocidon Inmobiliaria por Fases

La promocion inmobiliaria por fases ofrece soluciones concretas a los desafios
mencionados:

> Optimizacién de la inversion: Al dividir el proyecto en etapas, se reduce la
necesidad de capital inicial elevado y se facilita la obtencién de
financiacion.

>Para aprender, practicar. 13
>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.

Formacion inmobiliaria practica > Sélo cuentan los resultados
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>

>

>

>

Gestion de riesgos: Permite evaluar el éxito de cada fase antes de
continuar, minimizando pérdidas potenciales.

Adaptabilidad: Se pueden realizar ajustes en el disefio, construccién y
comercializacion segun la respuesta del mercado en cada etapa.

Mejora en la planificacion: Facilita un control mas detallado del
cronograma, presupuestos y recursos, asegurando una ejecucion mas
eficiente.

Implementar esta metodologia puede marcar la diferencia entre el éxito y
el fracaso en proyectos de gran envergadura.

Ventajas de la Educacién en este Tema

Formarse en promocion inmobiliaria por fases es fundamental para aprovechar al
maximo sus beneficios:

>
>

Estrategias Innovadoras y Efectivas

Planificaciéon Estratégica y Viabilidad: Aprenderas a realizar estudios de
mercado detallados, evaluar la viabilidad econdmica y técnica, y definir
objetivos claros para cada fase.

Financiacién Inteligente: Conoceras modelos de financiacion escalonada,
participacion de inversores y cdmo estructurar el capital para cada etapa
del proyecto.

Disefio y Desarrollo Arquitecténico: Dominaras la coordinacién entre fases,
optimizando recursos y adaptando el disefio a las demandas del mercado.
Relevancia de la Digitalizacidn y Personalizacién

Tecnologias Emergentes: Descubriras como aplicar nuevas tecnologias en
la promocién inmobiliaria, como la gestién de proyectos con software
especializado y el uso de herramientas digitales para la comercializacion.
Marketing Adaptativo: Aprenderas a ajustar las estrategias de marketing y
ventas en funcidon de la etapa del proyecto, utilizando canales digitales
para llegar a tu publico objetivo de manera mas eficaz.

Motivacion

Ahora es el momento de impulsar tu carrera y tus proyectos al siguiente nivel. Al
profundizar en la promocién inmobiliaria por fases:

>

>

>

Maximizaras la rentabilidad: Al optimizar cada fase, aumentaras el retorno
de la inversion y reduciras costes innecesarios.

Reducirds riesgos: Con una gestion adecuada, podras anticipar y mitigar
problemas potenciales antes de que afecten al proyecto en su conjunto.

Te adaptards al mercado: Seras capaz de responder rapidamente a las
tendencias y cambios en la demanda, asegurando la relevancia y éxito de
tus proyectos.

Te invitamos a especializarte en promocion inmobiliaria por fases y te aportamos
herramientas, casos practicos y consejos de expertos que te ayudaran a dominar
esta estrategia y aplicarla eficazmente en tus proyectos.

14




inmolgx.com

La promociéon inmobiliaria por fases es una estrategia imprescindible para
cualquier profesional que busque destacar en el sector inmobiliario actual.
Proporciona flexibilidad, eficiencia y una gestién de riesgos superior, elementos
clave en un mercado en constante cambio. Mantenerse actualizado y formarse en
las ultimas tendencias y técnicas es esencial para liderar y tener éxito en este
campo competitivo.

¢Estas listo para transformar tus proyectos y llevar tu carrera al siguiente nivel?

>Para aprender, practicar. 15
>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.

Formacion inmobiliaria practica > Sélo cuentan los resultados



