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¿QUÉ APRENDERÁ? 
 

 
 

 
 Qué es el Off-Market Inmobiliario y por qué es importante para los agentes 

inmobiliarios. 
 Las diferencias entre el mercado tradicional y el Off-Market Inmobiliario. 

 Las ventajas y desventajas de las operaciones inmobiliarias fuera del 
mercado. 

 Los requisitos para dedicarse al Off-Market Inmobiliario y las estrategias 

para tener éxito en este mercado. 
 Ejemplos reales de operaciones Off-Market Inmobiliario y análisis de las 

estrategias utilizadas. 
 Lecciones aprendidas y recomendaciones para los agentes inmobiliarios 

que quieran adentrarse en el mundo del Off-Market Inmobiliario. 

 
Con esta guía práctica, podrá ampliar sus conocimientos sobre el mercado 

inmobiliario y descubrir nuevas oportunidades para destacar como agente 
inmobiliario.
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Capítulo 1. Introducción al  Off-Market Inmobiliario 
 

 
 

 

1. ¿Qué es el Off-Market Inmobiliario? 

 


