inmolgx.com

[ SISTEMA EDUCATIVO inmoley.com DE FORMACION CONTINUA PARA PROFESIONALES INMOBILIARIOS. © ]

CURSO/GUIA PRACTICA
INMOBILIARIO COMO
SERVICIO.

Real Estate-as-a-Service (REaaS)

>Para aprender, practicar. ﬂ
>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.

Formacion inmobiliaria practica > Sélo cuentan los resultados
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. QUE APRENDERA?

Y V|V

>

>

Qué es el REaaS y cuales son sus beneficios.

Los diferentes modelos de negocio REaaS y como funcionan.

Las caracteristicas de los inmuebles REaaS, incluyendo Ila
flexibilidad en Ila configuracion del espacio, la tecnologia
integrada, los servicios adicionales y la accesibilidad y ubicacion.
El proceso de implementacion del REaaS, que incluye Ia
identificacion de oportunidades de negocio, la adquisicion de
propiedades, el diseio y configuracion del espacio, Ila
implementacion de tecnologia y el marketing y promocion.

Las consideraciones legales vy financieras, incluyendo Ilas
regulaciones locales Y estatales, los impuestos Yy
responsabilidades, y el seguro y responsabilidad civil.

Ejemplos de éxito de empresas que utilizan REaaS y las lecciones
aprendidas y mejores practicas.

El futuro del REaaS, incluyendo tendencias y predicciones del
mercado y las innovaciones tecnologicas.

Consejos para implementar con éxito un modelo REaas.

En general, esta guia le proporcionard una comprensiéon completa de qué es el
REaaS, cémo funciona, sus beneficios y como implementarlo con éxito en su
negocio inmobiliario.

>Para aprender, practicar. Lﬂ
>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.

Formacion inmobiliaria practica > Sélo cuentan los resultados
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Introduccion

Reinventando el Espacio: El Auge del Inmobiliario como Servicio (REaaS)

La industria inmobiliaria estd experimentando una transformacion radical con la
emergencia del concepto de Inmobiliario como Servicio (Real Estate-as-a-
Service, REaaS), una innovacién disruptiva que promete cambiar la manera en
que interactuamos con los espacios de vida y trabajo. REaaS se centra en la
flexibilidad, la tecnologia y la personalizaciéon para satisfacer las necesidades
cambiantes de los usuarios finales, ofreciendo soluciones de espacio que van mas
alld de la mera propiedad o alquiler tradicionales. Este enfoque orientado al
servicio destaca la importancia de la experiencia del usuario, adaptabilidad y la
sostenibilidad, marcando el inicio de una nueva era en el sector inmobiliario.

¢Qué es el Inmobiliario como Servicio (REaaS)?

REaaS transforma el concepto de propiedad inmobiliaria, tratando el espacio
como un servicio que se puede personalizar y adaptar a las necesidades
especificas de cada usuario. Desde oficinas compartidas y co-living hasta
espacios de retail y hospedaje, REaaS propone modelos de negocio flexibles
donde el valor se genera a través de la experiencia y los servicios ofrecidos, en
lugar de la simple transaccion de compra-venta de propiedades.

La Flexibilidad como Norma

Una de las principales ventajas de REaaS es su capacidad para ofrecer soluciones
de espacio altamente flexibles. En un mundo donde el trabajo remoto y la
movilidad son cada vez mas comunes, REaaS permite a individuos y empresas
acceder a espacios de trabajo o vivienda adaptados a sus necesidades dinamicas,
sin los compromisos a largo plazo asociados a los contratos de alquiler o compra
tradicionales.

>Para aprender, practicar. rﬂ S)
>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.

Formacion inmobiliaria practica > Sélo cuentan los resultados
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Tecnologia y Personalizacion en el Corazén de REaaS

La tecnologia juega un papel crucial en el modelo REaaS, permitiendo la
personalizacidon de los espacios y la optimizacién de la experiencia del usuario. A
través de plataformas digitales, los usuarios pueden gestionar sus suscripciones
a espacios, acceder a servicios adicionales y personalizar su entorno, todo ello
con el objetivo de maximizar su satisfaccion y productividad.

Sostenibilidad y Comunidad

REaaS no solo se enfoca en la flexibilidad y la tecnologia, sino también en
promover la sostenibilidad y el sentido de comunidad. Los espacios gestionados
bajo el modelo REaaS suelen incorporar practicas sostenibles en su disefio y
operaciones, ademas de fomentar la creacidon de comunidades entre sus
usuarios, generando un valor afadido que va mas alla del espacio fisico.

El Futuro del Sector Inmobiliario

El modelo de Inmobiliario como Servicio representa una visién futurista del
sector inmobiliario, una donde los espacios se adaptan a las personas y no al
revés. A medida que este modelo gana popularidad, se espera que impulse la
innovacion en disefio, tecnologia y servicios, redefiniendo nuestras expectativas
sobre cdémo se deben utilizar y disfrutar los espacios.

Para aquellos interesados en explorar las profundidades de esta tendencia
emergente, sumergirse en el mundo de REaaS ofrece no solo la oportunidad de
estar a la vanguardia de la innovacidon inmobiliaria, sino también de participar
activamente en la configuracién del futuro de como vivimos, trabajamos y nos
relacionamos con nuestro entorno.



