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¿QUÉ APRENDERÁ? 
 

  
 

 Vocabulario esencial para la industria inmobiliaria. 
 / Essential vocabulary for the real estate industry. 

 
 Gramática y estructuras clave en inglés para la comunicación efectiva. 
 / Key English grammar and structures for effective communication. 

 
 Técnicas de negociación y ventas en inglés. 

 / Negotiation and sales techniques in English. 
 

 Cómo comunicarse eficazmente con clientes en inglés. 

 / How to effectively communicate with clients in English. 
 

 Estrategias de marketing inmobiliario en el mercado internacional. 
 / Real estate marketing strategies in the international market. 

 

 Documentación legal y términos contractuales en inglés. 
 / Legal documentation and contractual terms in English. 

 
 Comunicación efectiva en transacciones internacionales. 
 / Effective communication in international transactions. 

 
 Uso de la tecnología en la industria inmobiliaria. 

 / Utilizing technology in the real estate industry. 
 

 Cómo presentar y promover propiedades en inglés. 
 / How to present and promote properties in English. 

 

 Gestión de objeciones y preguntas difíciles en inglés. 
 / Handling objections and difficult questions in English. 

 
 Marketing digital y presencia en línea para profesionales inmobiliarios. 
 / Digital marketing and online presence for real estate professionals. 
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 Cumplimiento de leyes y regulaciones internacionales en inmuebles. 

 / Compliance with international laws and regulations in real estate. 
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PARTE PRIMERA 

Comunicación Efectiva en Inglés para Profesionales inmobiliarios./ 
Effective Communication in English for Real Estate Professionals. 

 

Capítulo/Chapter 1: Introducción al Inglés Inmobiliario / 
Introduction to Real Estate English 
 

  
 

1. ¿Por qué es crucial el inglés en el sector inmobiliario global? / 
Why is English crucial in the global real estate sector? 

 

Lenguaje Universal de Negocios / Universal Business Language 

 


