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¢ QUE APRENDERA?

En la Guia del Inglés de Centros Comerciales, aprenderd sobre los siguientes
aspectos:

> Entenderda los conceptos basicos y la terminologia de los centros
comerciales, junto con ejemplos practicos para su mejor comprension.

> Aprendera sobre la normativa inmobiliaria comercial que rige la industria
de los centros comerciales.

> Se le presentaran casos practicos de la ley de bienes inmuebles
comerciales para entender mejor cdmo se aplican estas leyes en
situaciones del mundo real.

> Conocera el importante tema de la sostenibilidad en los centros
comerciales, incluyendo las mejores practicas y tendencias actuales.

> Analizard casos practicos de sostenibilidad en los centros comerciales para
comprender como se implementan estas practicas en la vida real.

» Descubrira las tendencias futuras en la industria de los centros comerciales
y como estas pueden afectar a la gestion de los mismos.

> Se le presentardn casos practicos de tendencias futuras para entender
como estas tendencias podrian implementarse y cambiar el panorama de
los centros comerciales.

> Recibird conclusiones y observaciones finales que le ayudaran a consolidar
su conocimiento y entender mejor la industria de los centros comerciales.

>Para aprender, practicar. 10
>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.

Formacion inmobiliaria practica > Soélo cuentan los resultados



inmolgx.com

> Tendra la oportunidad de aplicar todo lo aprendido en casos practicos y
pruebas bilinglies que le ayudardan a medir su comprensiéon y habilidad

para utilizar efectivamente el inglés en un contexto de centros
comerciales.

Esta guia es un recurso integral que proporciona una base sélida de conocimiento
y habilidades practicas para cualquier persona interesada en la industria de los
centros comerciales y la necesidad de usar el inglés en este sector.
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Introduccion

INGLES DE CENTROS COMERCIALES: EL LENGUAJE QUE TE HACE NEGOCIAR
MEJOR, GESTIONAR CON MAS CONTROL Y CONVENCER A INVERSORES
INTERNACIONALES

En la industria de los centros comerciales, el idioma no es un detalle: es un
factor de negocio. La rentabilidad de un activo, la estabilidad del mix comercial,
el éxito de una negociacion de arrendamiento, la ejecucién de un fit-out, la
gestion de incidencias operativas o la presentacién de un plan de marketing
dependen, cada vez mas, de la capacidad de trabajar en inglés con precision y
soltura. Cuando el interlocutor es un retailer internacional, un operador global,
un consultor extranjero o un inversor, no basta con “defenderse”: hace falta
dominar el vocabulario, las expresiones y la ldgica del sector para evitar
malentendidos, acelerar decisiones y transmitir confianza.

La necesidad que aborda esta guia es clara: en centros comerciales, una palabra
mal usada puede cambiar una clausula, una expectativa o una obligacién. Un
concepto confuso en un contrato de arrendamiento puede afectar a ingresos,
gastos repercutibles, revisiones de renta o derechos de renovacion. Una
explicacion imprecisa en una reunién puede bloquear un acuerdo. Y un discurso
poco soélido ante un inversor puede encarecer la financiacion o endurecer
condiciones (garantias, covenants, hitos y tipo de interés). En un negocio donde
los importes son relevantes y los plazos importan, dominar el inglés especifico
del sector es una herramienta directa de control y competitividad.

Esta guia practica de “Inglés de Centros Comerciales” esta disefiada para
profesionales que necesitan resultados: gestores de centros comerciales,
promotores, consultores, responsables de marketing, equipos juridicos,
departamentos financieros y perfiles de inversién. Su enfoque no es académico:
es operativo. Te permite comprender y utilizar el inglés propio de la industria
para negociar, gestionar y presentar proyectos con credibilidad, especialmente
en entornos internacionales.
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¢QUE OFRECE ESTA GUIA PRACTICA?

La guia combina contenidos técnicos del sector con inglés aplicado, siguiendo
una estructura que facilita el uso inmediato:

- Una introduccién clara a los centros comerciales: definicidon, tipologias y roles
clave (gestor de centro comercial, promotor e inversor), con casos practicos para
aprender el lenguaje en contexto.

- Proyecciéon y desarrollo: planificacién y diseifo, estudio de viabilidad,
identificacion y adquisiciéon de suelo, permisos y licencias, con casos practicos de
planificacion y adquisicion.

- Lenguaje especifico del arrendamiento de locales: estructura del lease,
clausulas de resolucién, fit-outs, obligaciones de reparacion, revisiones de renta,
periodos de local vacio y otros conceptos habituales en la negociacion.

- Gestidon del centro comercial: mantenimiento y operaciones, relaciones con
inquilinos, seguridad y limpieza, marketing y promociones, con casos practicos
aplicados.

- Inversidn en centros comerciales: anadlisis de inversion, financiacion vy
evaluacion del rendimiento, con casos practicos para entrenar el vocabulario
financiero y la argumentacion.

- Glosario bilinglie amplio con términos clave del sector, con ejemplos, tanto de
Inglés a Espafiol como de Espaiiol a Inglés.

- Bloques avanzados: normativa inmobiliaria comercial, sostenibilidad (eficiencia
energética y gestion de residuos) y tendencias futuras (digitalizacion, e-
commerce, omnicanalidad y experiencia del cliente), con casos practicos.

- Ejercicios practicos y pruebas bilingles para medir progreso y consolidar el uso
real del inglés en situaciones profesionales.

BENEFICIOS PARA EL PROFESIONAL
Esta guia te aporta ventajas que se notan en el dia a dia y en la posicidon que
ocupas en el mercado.

Beneficios tangibles:

- Negociaciones mas eficaces: comprender y usar el lenguaje contractual del
arrendamiento reduce friccion, evita malentendidos y mejora cierres.

- Mejor gestion operativa: reuniones con proveedores, operadores y retailers
internacionales mas claras, con menos errores y mas rapidez de respuesta.

- Presentaciones mas sdlidas: capacidad para explicar estrategia, mix comercial,
CAPEX/OPEX, ingresos, riesgos y plan de marketing en inglés con precision.

- Mayor seguridad al tratar con inversores: mejoras tu credibilidad al hablar de
rentabilidad, riesgos, financiacién, coste, importes y escenarios con vocabulario
correcto.

- Menos dependencia de traducciones improvisadas: el equipo gana autonomia y
coherencia al comunicar.

Beneficios intangibles:

- Autoridad profesional: quien domina el idioma del sector transmite control y
solvencia, incluso en entornos de presion.

- Diferenciacion competitiva: el inglés aplicado a centros comerciales te posiciona
mejor en oportunidades internacionales, procesos de captacién de marcas vy
negociacion con operadores.
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- Confianza: la confianza se construye con claridad; y la claridad, en operaciones
complejas, vale dinero.

LLAMADA A LA ACCION

Si trabajas en centros comerciales y quieres elevar tu nivel profesional, esta guia
practica es una inversion directa en rendimiento. No se trata de “aprender
inglés” de forma genérica; se trata de dominar el inglés que se usa para negociar
arrendamientos, gestionar operaciones, disefar campanas de marketing, analizar
inversiones y hablar con promotores e inversores sin perder matices. Con
vocabulario, ejemplos, casos practicos y pruebas bilingles, esta guia te permite
pasar de entender a actuar.

El mercado premia a los profesionales que reducen incertidumbre y aceleran
decisiones. Dominar el inglés del sector te coloca exactamente ahi: donde se
toman acuerdos, se cierran operaciones y se gana confianza.

>Para aprender, practicar. 14
>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.

Formacion inmobiliaria practica > Soélo cuentan los resultados



