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¿QUÉ APRENDERÁ? 
 

  
 
La Guía Práctica de Financiación del Build to Rent es una herramienta útil para 
aquellos interesados en el sector de la construcción de viviendas u oficinas en 

alquiler.  
 

Algunos de los temas que se cubren en la guía incluyen: 

 

 Introducción al Build to Rent: La guía proporciona una visión 

general de lo que es el Build to Rent y cómo se está convirtiendo 
en una parte cada vez más importante del mercado inmobiliario. 

 

 Tipos de financiación disponibles: La guía detalla las diferentes 
formas de financiación que se utilizan comúnmente en el sector, 
incluyendo préstamos bancarios, financiación estructurada, 

financiación de capital privado, financiación de proyectos y 
Forward Funding. 

 

 Criterios de préstamo: La guía ofrece una descripción detallada de 
los criterios que los prestamistas suelen utilizar para evaluar las 

solicitudes de financiación. Esto incluye factores como la 
rentabilidad esperada del proyecto, el nivel de riesgo y la 
experiencia de la empresa promotora. 

 

 Planificación financiera: La guía proporciona orientación sobre 
cómo elaborar un plan financiero sólido para un proyecto de Build 

to Rent. Esto incluye la elaboración de presupuestos detallados, la 
identificación de fuentes de financiación adecuadas y la gestión de 
los riesgos financieros asociados con el proyecto. 

 

 Negociación con los prestamistas: La guía ofrece consejos 
prácticos sobre cómo negociar con los prestamistas para obtener 

las mejores condiciones posibles para la financiación del proyecto. 
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En general, la Guía Práctica de Financiación del Build to Rent es una herramienta 
útil para cualquier persona interesada en el sector del alquiler de viviendas u 

oficinas, ya sea como inversor o promotor. La guía proporciona una visión 
general clara de los diferentes aspectos de la financiación de proyectos, lo que 

permite a los lectores tomar decisiones informadas sobre la mejor manera de 
financiar sus proyectos. 
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Introducción   
 

  
 
Bienvenido a esta guía práctica, diseñada especialmente para profesionales e 
inversores que desean adentrarse en el mundo de la financiación del Build to 

Rent (BTR). En este manual, descubrirás las claves para estructurar y gestionar 
financieramente proyectos destinados al alquiler, en un sector inmobiliario que 

combina estabilidad, rentabilidad y gestión operativa especializada. 
 
El Build to Rent se ha posicionado como una oportunidad interesante para 

aquellos que buscan inversiones seguras y sostenibles. Esta modalidad se centra 
en la generación de ingresos constantes y en la optimización del valor de los 

activos a lo largo del tiempo, aprovechando ventajas como la estabilidad de los 
ingresos, la reducción del riesgo de impago y el potencial de revalorización de las 
propiedades. 

 
A lo largo de esta guía, exploraremos en profundidad qué hace que la 

financiación del Build to Rent sea única y diferente a la de otros proyectos 
inmobiliarios. Desde el análisis de mercado—donde evaluamos la demanda y la 
competencia—hasta la selección de las fuentes de financiación más adecuadas, 

como la financiación bancaria, los fondos de inversión, el crowdfunding 
inmobiliario o incluso las SOCIMI, cada tema se aborda con un enfoque práctico y 

orientado a resultados. 
 
También se analizarán las estructuras de financiación complejas que caracterizan 

al Build to Rent, incluyendo préstamos senior, mezzanine, participaciones 
preferentes y otros instrumentos financieros. Además, se explicará 

detalladamente cómo preparar una propuesta de financiación robusta, abarcando 
desde la documentación necesaria (plan de negocios, estudios de viabilidad y 
documentos legales) hasta el análisis de rentabilidad y riesgo. 

 
Esta guía no solo te brindará herramientas teóricas, sino que también incluirá 

casos prácticos que ilustran situaciones reales, permitiéndote comprender y 
aplicar los conceptos aprendidos en proyectos concretos. Aprenderás a evaluar la 
viabilidad financiera de un proyecto BTR, a identificar riesgos específicos del 



 

 
 

 

 

>Para aprender, practicar.    

>Para enseñar, dar soluciones.  
>Para progresar, luchar.  
Formación inmobiliaria práctica > Sólo cuentan los resultados 

sector y a diseñar estructuras de financiación que se adapten a las 
particularidades de cada desarrollo. 

 
Prepárate para transformar la manera en que gestionas la financiación en tus 

proyectos de Build to Rent, aprovechando las últimas tendencias y herramientas 
financieras que están revolucionando el mercado inmobiliario. Con esta guía, 
podrás tomar decisiones informadas y estratégicas, maximizando el valor de tus 

inversiones y asegurando el éxito de tus desarrollos inmobiliarios. 
 

¡Adelante, descubre cómo estructurar la financiación del Build to Rent y abre la 
puerta a nuevas oportunidades en el mercado inmobiliario! 


