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>Para aprender, practicar f
>Para ensefiar, dar soluciones

>Para progresar, luchar
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¢ QUE APRENDERA?

A=
inmoley.com g

Cash Flow

» Comprender los fundamentos macroeconémicos internacionales aplicados
a la promocién inmobiliaria

> Analizar el ciclo de vida completo de una promocién y la gestién de costes
> Elaborar presupuestos de obra detallados y provisiones para imprevistos

> Construir y presentar un modelo dindmico de cash-flow operativo, de
inversion y de financiacién

> Aplicar métodos de valoracién como VAN, TIR y MIRR en proyectos
inmobiliarios

» Calcular y optimizar el Coste Medio Ponderado de Capital (WACC)

> Disefar estructuras de financiacién: deuda bancaria, capital propio,
mezzanine y crowdfunding

> Gestionar el riesgo de tipo de interés y de divisa mediante coberturas
financieras

> Planificar y controlar plazos y costes con herramientas de EVM, Gantt y
EDT

> Realizar analisis de sensibilidad, escenarios y simulacion Monte Carlo

» Interpretar indicadores clave (DSCR, ICR, LLCR) y realizar reporting a
inversores

> Incorporar buenas practicas, lessons learned y estandares de trazabilidad

>Para aprender, practicar ﬂ ©
>Para ensefiar, dar soluciones

>Para progresar, luchar

Formacion inmobiliaria practica > Sélo cuentan los resultados
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Introduccion.
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Gash Flow

¢Estas listo para convertir cada proyecto inmobiliario en una maquina de generar
valor?

En esta Guia Practica de Estudio Econdmico y Cash-Flow, descubrirds paso a
paso coOmo:

> Planificar con precision cada euro invertido y anticipar cada cobro,
evitando sorpresas en obra.

» Construir un flujo de caja robusto que te ayude a negociar mejores
condiciones de financiacion y a mantener la liquidez en todo momento.

> Optimizar tu estructura de capital identificando las fuentes de financiacion
mas adecuadas: desde deuda bancaria y mezzanine hasta crowdfunding y
joint-ventures.

¢Por qué esta guia marca la diferencia?

> Enfoque internacional: dominios de macroeconomia, divisas y ciclos de
mercado para operar con éxito en Madrid, Miami o Ciudad de México.

> Herramientas listas para usar: plantillas de presupuesto dindmico, modelos
de VAN/TIR y dashboards de KPI que puedes adaptar a tu propia
promocion.

> Casos: 25 estudios practicos y ejemplos paso a paso para que aprendas de
experiencias exitosas y evites los errores mas frecuentes.

Al terminar esta guia, no solo habras adquirido conocimientos tedricos: contaras
con procesos claros, checklists de control y reportings profesionales para ganar
la confianza de inversores, reducir riesgos y maximizar tus beneficios. iImpulsa
hoy tus promociones al siguiente nivel!

>Para aprender, practicar rﬂ )
>Para ensefiar, dar soluciones

>Para progresar, luchar

Formacion inmobiliaria practica > Sélo cuentan los resultados



