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¢ QUE APRENDERA?
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» Conceptos fundamentales del Capital Value en estrategias Value-Add.
> Técnicas de valoracion de terrenos y mejoras edificatorias.

> Métodos de valoracidon: comparativo de mercado, flujo de caja descontado
y residual dindmico.

> Impacto del contexto macroecondmico y tipo de interés en la financiacién.
> Due diligence legal, auditoria técnica y gestién de riesgos.
> Criterios de seleccion e identificacién de oportunidades Value-Add.

> Planificacion y gestién de reformas: cronograma, control de costes vy
proveedores.

> Integracion de criterios ESG y soluciones tecnoldgicas.
> Estrategias de salida y maximizacién del retorno de la inversion.
> Modelizacidn financiera con plantillas, formularios y checklists.

> Estructuras de financiacién alternativa: deuda mezzanine, crowdfunding y
capital privado.

> Aplicacion practica mediante casos de éxito internacionales.

ﬂ -/
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>Para progresar, luchar
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Introduccion.
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e

iBienvenido a la guia definitiva de Estrategias Value-Add y Financiaciéon
Alternativa! Aqui encontrards todo lo necesario para convertir inmuebles con
potencial latente en oportunidades de alto rendimiento:

Descubre el verdadero valor

Aprende a medir el Capital Value mas alld del precio de mercado: domina flujos
de caja descontados, métodos residuales y calculos de reposicién. Comprenderas
como cada reforma, optimizacién operativa o certificacion ESG se traduce en
euros adicionales al vender o refinanciar.

Anticipa y aprovecha los ciclos

Identifica con antelacion las fases del ciclo inmobiliario: seras capaz de entrar en
el momento justo, mitigar los riesgos de tipos de interés y navegacion
contraciclica, y aprovechar las tendencias de teletrabajo, digitalizacién y edificios
inteligentes para destacar sobre la competencia.

Minimiza riesgos, maximiza control

Disefia tu due diligence integral: urbanistica, técnica, legal y de mercado.
Aprende a estructurar matrices de riesgo, negociar covenants de deuda
mezzanine y blindar tus inversiones con seguros y garantias. Asi, cada paso
estara respaldado por datos y buenas practicas.

Actua con agilidad y precisidon

Localiza activos subutilizados, elabora un plan maestro de reposicionamiento,
contrata y coordina a proveedores con KPIs claros. Con nuestros checklists y
plantillas, controlaras costes y plazos al detalle, asegurando entregas impecables
y resultados medibles.
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Disefia la financiacion perfecta

Combina private equity, deuda sénior, mezzanine y crowdfunding para optimizar
tu coste medio de capital. Descubre cdmo estructurar SPVs, SOCIMIs, REITs,
“mini-bonos” y tokenizaciones que atraigan inversores globales y abran nuevas
ventanas de liquidez.

Inspirate en éxitos reales

Consulta casos en Madrid, Londres, Nueva York, Lisboa y otros mercados: cada
ejemplo incluye estructura financiera, cifras clave y lecciones practicas para
replicar con éxito tus propias operaciones.

Si quieres elevar tus retornos, diferenciarte como profesional y liderar el
mercado Value-Add, aqui tienes la hoja de ruta completa: teoria condensada,
herramientas operativas y un manual de supervivencia para cada fase del
proyecto. iNo esperes mas: dale un giro rentable a tus inversiones inmobiliarias!
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>Para progresar, luchar
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