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¿QUÉ APRENDERÁ? 
  

  
 

 Principios estratégicos y finalidad de los convenios urbanísticos. 
 

 Marco normativo nacional e internacional aplicable. 
 

 Roles y responsabilidades de administraciones, promotores y 
comunidades. 

 

 Tipos y clasificación de convenios: planeamiento, gestión y especiales. 
 

 Procedimientos de negociación y selección de la parte privada. 
 

 Aprobación, publicidad y registro de los convenios. 

 
 Estructura y formato del documento contractual. 

 
 Cláusulas esenciales y especiales en los convenios. 

 

 Gestión de la ejecución de obras y control de calidad. 
 

 Garantías financieras y modelización económica. 
 

 Gestión de riesgos y resolución de conflictos. 

 
 Herramientas prácticas: checklists, formularios y casos prácticos. 
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Introducción.  
 

  
 
¿Te imaginas liderar proyectos urbanos capaces de transformar ciudades y 
mejorar la vida de sus habitantes? 

 
En esta Guía Práctica de Convenios Urbanísticos descubrirás cómo convertir la 

complejidad legal y técnica en alianzas claras y eficientes entre lo público y lo 
privado. Aquí aprenderás a: 
 

 Diseñar convenios estratégicos que agilicen la transformación del suelo, 
garantizando el interés general y maximizando el retorno para todos los 

participantes. 
 

 Negociar con transparencia y solvencia, superando los obstáculos 

administrativos y fortaleciendo la confianza de inversores, comunidades y 
autoridades. 

 
 Ejecutar y controlar cada fase del convenio —desde la firma hasta la 

entrega de infraestructuras— con checklists, plantillas y modelos de 

contrato que te permiten anticipar riesgos y asegurar resultados de 
calidad. 

 
Con un enfoque internacional, esta guía recopila las mejores prácticas de Europa, 
América y Asia-Pacífico, respaldadas por casos reales y estándares de 

organismos como ONU-Hábitat y la UE. Además, encontrarás: 
 

 Modelos de Checklists y formularios que te ahorrarán horas de burocracia 
y te ayudarán a cerrar acuerdos sólidos. 

 

 Herramientas de seguimiento y control, para medir avances, certificar 
obras y gestionar garantías financieras sin sorpresas. 

 
 Estrategias de resolución de conflictos, desde mediación hasta arbitraje, 

para que cada convenio sobreviva a los retos y alcance su máxima 

eficacia. 
 



 

 
 

 

 

>Para aprender, practicar    

>Para enseñar, dar soluciones  
>Para progresar, luchar  
Formación inmobiliaria práctica > Sólo cuentan los resultados 

¡Conviértete en el profesional de convenios urbanísticos que convierte visiones 
en realidades concretas! 


