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Caso practico 20: "CONDOHOTEL. CONDOMINIO HOTELERO" "DESARROLLO DE UN

PROGRAMA DE SOSTENIBILIDAD INTEGRAL"

Causa del Problema

Soluciones Propuestas

Auditoria Ambiental Completa

Implementacion de Tecnologias Verdes

Programas de Reduccién de Residuos
Certificacion Ambiental

Comunicacién y Educacion

Iniciativas de Compromiso Comunitario

>Para aprender, practicar.

>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.
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>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.

Formacion inmobiliaria practica > Sélo cuentan los resultados



inmolgx.com

¢ QUE APRENDERA?

La Guia Practica de CONDOHOTEL: Condominio Hotelero esta disefiada para
proporcionar a los lectores una comprensién completa y en profundidad del
concepto de CONDOHOTEL.

>

Definicion y concepto de CONDOHOTEL: Los lectores obtendran una clara
comprension de qué es un CONDOHOTEL y como difiere de otros tipos de
propiedad inmobiliaria.

Modelo de negocio de CONDOHOTEL: Esta guia desglosard el modelo de
negocio Unico de los CONDOHOTELES, incluyendo como se estructuran,
como generan ingresos y cual es el papel del operador del hotel.

Financiacion y rentabilidad: Esta guia ofrecerd una vision en profundidad
de cédmo se financian los CONDOHOTELES, cdmo calcular su rentabilidad y
cuales son los riesgos y oportunidades asociados con la inversion en un
CONDOHOTEL.

Gestidn y operacién: Los lectores entenderan como se gestionan y operan
los CONDOHOTELES en el dia a dia, incluyendo el mantenimiento, las
reparaciones y la gestion de reservas y ocupacion.

Marketing y ventas: Esta guia explorara las estrategias de marketing vy
ventas utilizadas en la industria del CONDOHOTEL, incluyendo como se
venden las unidades de CONDOHOTEL y como se promueven y publicitan.

Casos practicos: Los lectores se beneficiaran de varios casos practicos que
ilustran diferentes aspectos del funcionamiento de un CONDOHOTEL. Estos
casos practicos proporcionardn ejemplos concretos y tangibles que
ayudaran a los lectores a entender mejor el concepto de CONDOHOTEL.

Tendencias futuras: Esta guia examinara las tendencias futuras en la
industria del CONDOHOTEL, incluyendo las innovaciones en el sector, el
impacto del turismo sostenible y el futuro de los CONDOHOTELES después
de la pandemia de COVID-109.

>Para aprender, practicar. 14
>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.
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En general, un conocimiento completo y sélido de los para tomar decisiones
informadas sobre la inversion en esta clase de activos Unica.

____________________________________________________________________________________________________________________________|]
>Para aprender, practicar. 19
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Introduccion

Descubre el Futuro de la Inversién Inmobiliaria: iCondoHoteles, la Revolucion
que Estabas Esperando!

Sumérgete en el apasionante mundo de los CondoHoteles, donde la inversion
inmobiliaria se encuentra con el lujo hotelero para ofrecerte una oportunidad sin
precedentes. Imagina poseer una propiedad vacacional que no solo se paga a si
misma, sino que también te genera ingresos mientras disfrutas de todas las
comodidades de un hotel de primera clase. Esta es tu oportunidad de ser pionero
en una tendencia que esta transformando el panorama inmobiliario y turistico
global. No dejes pasar la posibilidad de convertirte en experto en CondoHoteles
con nuestra guia practica, el recurso indispensable para aquellos listos para
liderar la vanguardia de la inversion inmobiliaria.

El concepto de CondoHotel, o condominio hotelero, representa una innovadora
fusion entre la inversidon inmobiliaria y la industria hotelera, ofreciendo una
oportunidad atractiva tanto para inversores como para turistas. Este modelo
combina la propiedad de una unidad de condominio dentro de un complejo
hotelero con la posibilidad de que dicha unidad sea gestionada por el operador
hotelero cuando el propietario no la esta utilizando. Asi, los propietarios pueden
disfrutar de una residencia vacacional con todos los servicios y comodidades de
un hotel, mientras tienen la opcidon de generar ingresos a través del alquiler de
su propiedad durante los periodos en que no la ocupan.

¢COmo Funciona un CondoHotel?

Los CondoHoteles estan disefiados para funcionar como cualquier otro hotel. Las
unidades del condominio son vendidas a inversores individuales, quienes luego
tienen la opcidon de participar en un programa de alquiler gestionado por el
operador hotelero. Este modelo permite que los propietarios reciban una parte de
los ingresos generados por el alquiler de su unidad, mientras que el operador
hotelero se encarga de la administracién, mantenimiento, y promocién de la
propiedad.

>Para aprender, practicar. 16
>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.

Formacion inmobiliaria practica > Sélo cuentan los resultados



inmolgx.com

Ventajas del CondoHotel

>

>

Inversién en Bienes Inmuebles con Beneficios de un Hotel: Los
propietarios invierten en una propiedad que ofrece los servicios y
comodidades de un hotel de alta calidad, como limpieza, mantenimiento,
seguridad, y acceso a instalaciones como piscinas, gimnasios, Yy
restaurantes.

Potencial de Ingresos por Alquiler: Al participar en el programa de alquiler,
los propietarios pueden generar ingresos durante los periodos en que no
utilizan su unidad, lo que puede ayudar a compensar los costes de
mantenimiento y otras tarifas asociadas.

Flexibilidad para los Propietarios: Los propietarios pueden disfrutar de su
unidad durante las vacaciones y optar por alquilarla cuando no la estén
utilizando, ofreciendo una combinacién de inversidn y disfrute personal.

Gestion Profesional: El mantenimiento y la gestion del alquiler estan a
cargo de profesionales de la industria hotelera, lo que asegura un alto
nivel de servicio y mantiene la calidad de la propiedad a largo plazo.

Consideraciones Importantes

>

>

Regulaciones y Restricciones: Es crucial entender las regulaciones locales,
las restricciones de zonificacion y los términos del acuerdo con el operador
hotelero antes de invertir en un CondoHotel.

Marketing y Ubicacion: La rentabilidad de la inversidon en un CondoHotel
puede variar significativamente dependiendo de su ubicacién y de las
tendencias del mercado turistico local.

Costes Asociados: Los propietarios deben considerar los costes de
mantenimiento, las tarifas de gestion y otros cargos que pueden afectar la
rentabilidad de su inversion.

Riesgos de Mercado: Como cualquier inversidon inmobiliaria, los
CondoHoteles estan sujetos a las fluctuaciones del mercado y a los
cambios en la industria turistica.

Conclusion

El modelo CondoHotel ofrece una oportunidad Unica para aquellos interesados en
combinar los beneficios de la inversidon inmobiliaria con el estilo de vida y las
comodidades de un hotel de lujo. Sin embargo, como con cualquier inversion, es
esencial realizar una investigacidon exhaustiva y considerar todos los factores y
riesgos involucrados antes de tomar una decisidon. Con la planificacion y gestidn
adecuadas, un CondoHotel puede ser una adicidon valiosa a un portafolio de
inversién diversificado.
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Capitulo 1. Introduccion al Condohotel. Condominio hotelero.

1. ¢:Qué es un CONDOHOTEL?

>Para aprender, practicar.

>Para ensefar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.

Formacion inmobiliaria practica > Sélo cuentan los resultados

18



