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¿QUÉ APRENDERÁ? 
  

  
 

 Dominio del panorama global de la construcción internacional 
 

 Aplicación de la normativa internacional y supranacional 
 

 Redacción y negociación de contratos FIDIC, NEC y EPC 
 

 Estructuración de project finance y financiación off-balance 

 
 Diseño de due diligence técnica, legal y financiera 

 
 Valoración y mitigación de riesgos con matrices y análisis Monte Carlo 

 

 Control de plazos y gestión de desviaciones de coste (CPM, EVM) 
 

 Gestión de reclamaciones, variaciones de precio y certificados de pago 
 

 Conducción de arbitraje internacional y mecanismos de resolución de 

disputas 
 

 Integración de BIM, contratos inteligentes y blockchain en obra 
 

 Implementación de criterios de sostenibilidad ESG y certificaciones 

LEED/BREEAM 
 

 Uso de formularios, checklists y modelos prácticos para el día a día 
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Introducción.  
 

  
 
En un sector en el que proyectos multimillonarios cruzan fronteras y reúnen a 
equipos de ingenieros, contratistas, instituciones financieras y autoridades 

locales de múltiples países, el Abogado Internacional de la Construcción se erige 
como el arquitecto jurídico capaz de convertir la complejidad en certidumbre. 

 
Esta guía práctica, “Abogado Internacional de la Construcción: Estrategias, 
Procedimientos y Mejores Prácticas”, te proporcionará: 

 
 Visión global y especialización sectorial: desde Europa y Norteamérica 

hasta Asia-Pacífico, Oriente Medio, África y Latinoamérica, descubrirás 
cómo adaptar tus servicios a cada mercado y normativa local. 

 

 Fundamentos sólidos: dominarás el derecho internacional privado aplicado 
a la obra, los convenios multilaterales y las guías FIDIC, NEC o ICC, así 

como la normativa técnica y de seguridad más exigente. 
 

 Contratación eficaz: aprenderás a negociar y redactar contratos 

internacionales (FIDIC Red, Yellow, Silver; NEC4; EPC/LSTK), asignar 
riesgos, estructurar pagos por hitos y gestionar variaciones de precio. 

 
 Due diligence exhaustiva: integrarás revisiones técnicas, financieras, 

legales y medioambientales en cada fase del proyecto, anticipando litigios 

y contingencias para tomar decisiones “go/no-go” con total confianza. 
 

 Financiación y garantías óptimas: estructura SPV, project finance, PPP, 
export credit agencies y emisiones de bonos; maneja garantías bancarias, 
seguros CAR/EAR, fianzas y avales para proteger a tu cliente frente a 

incumplimientos. 
 

 Gestión avanzada de riesgos y HSE: aplica metodologías de Monte Carlo, 
EVM y planning crítico; implementa sistemas ISO 45001, gestión de 
residuos y economía circular, así como protocolos de salud y seguridad en 

entornos internacionales. 
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 Resolución de disputas y reclamaciones: administra notices y time-bars, 
lidera claims por retrasos y sobrecostes, activa Dispute Boards, arbitrajes 

ICC/LCIA y mediaciones multilaterales para cerrar conflictos de obra con 
rapidez y contundencia. 

 
 Innovación y sostenibilidad: incorpora BIM, IoT, IA, contratos inteligentes 

y blockchain; certifica proyectos bajo LEED, BREEAM o WELL; impulsa 

economía circular y ESG para aportar valor duradero al activo construido. 
 

 Herramientas prácticas: accede a checklists de due diligence, formularios 
de EPC “llave en mano”, performance bonds URDG 758, plantillas de JVA y 
NDA, y modelos de claim notice, para aplicar de inmediato en tu despacho. 

 
Con decenas de casos reales —desde aeropuertos y puertos hasta plantas 

fotovoltaicas offshore, autopistas PPP y rascacielos— al final de cada capítulo 
integrarás lecciones aprendidas y recomendaciones concretas. Prepárate para 

liderar proyectos internacionales de construcción con la seguridad y la precisión 
que solo un experto jurídico de talla global puede ofrecer. ¡Comencemos! 


