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¿QUÉ APRENDERÁ? 
  

  
 

 Definición, tipologías y evolución de las subastas inmobiliarias. 
 

 Funcionamiento y particularidades de las subastas judiciales. 
 

 Ventajas e inconvenientes de comprar o vender mediante subasta. 
 

 Pasos y requisitos para participar en una subasta inmobiliaria. 

 
 Técnicas de licitación y estrategias de puja. 

 
 Due diligence y gestión de riesgos antes de la puja. 

 

 Diferencias entre subastas presenciales, virtuales y privadas. 
 

 Marco legal comparado y normativas aplicables. 
 

 Fiscalidad y costes asociados a las subastas inmobiliarias. 

 
 Cómo diseñar y operar plataformas de subastas online. 

 
 Formularios y plantillas esenciales para procesos de subasta. 

 

 Checklist y herramientas prácticas para cada fase de la subasta. 
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Introducción.  
 

  
 
En un momento en el que la competitividad y la precisión marcan la diferencia en 
el sector inmobiliario, comprender a fondo el funcionamiento de las subastas 

puede convertirte en un verdadero especialista capaz de detectar oportunidades 
únicas y maximizar tus resultados. Esta guía práctica te brinda, paso a paso, las 

claves jurídicas, técnicas y estratégicas para abordar cada tipo de subasta—
judicial, notarial, voluntaria o en línea—con total seguridad y eficacia. 
 

Descubrirás cómo realizar una due diligence registral y técnica impecable, 
establecer tus límites de puja con criterios profesionales y articular estructuras 

de financiación puente que te permitan cerrar remates incluso en operaciones 
complejas. Además, incorporarás las últimas herramientas digitales—desde 
plataformas de subastas electrónicas hasta modelos de gemelo digital y análisis 

de Big Data—para anticiparte a la competencia y agilizar tu toma de decisiones. 
 

Con ejemplos prácticos, comparativas internacionales y formularios listos para 
usar, esta guía no solo amplía tu conocimiento, sino que refuerza tu autoridad 
como inversor, agente o gestor de carteras. Prepárate para transformar cada 

subasta en una oportunidad de negocio rentable y segura, posicionándote a la 
vanguardia del mercado inmobiliario. 


