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¿QUÉ APRENDERÁ? 
 

 

 
 

 

 
 

 Fundamentos del Leasing Inmobiliario: Entender qué es y cómo funciona. 
 Ventajas y Desventajas del Leasing Inmobiliario: Conocer los pros y 

contras. 
 Comparativa entre Leasing Inmobiliario y Compra Directa: Diferencias 

clave y cuándo optar por cada uno. 

 Aspectos Legales y Contractuales: Detalles sobre contratos, derechos y 
obligaciones. 

 Análisis Financiero del Leasing Inmobiliario: Entender los impactos 
financieros y fiscales. 

 Opción de Compra en el Leasing Inmobiliario: Cómo y cuándo ejercerla. 

 Leasing Inmobiliario para Diferentes Tipos de Propiedades: Uso en 
residencial, comercial, industrial. 

 Gestión de Riesgos en el Leasing Inmobiliario: Identificación y gestión de 
riesgos potenciales. 

 Casos Prácticos y Estudios de Caso: Ejemplos reales y aplicaciones 

prácticas. 
 Tendencias Futuras en el Leasing Inmobiliario: Innovaciones y evolución 

del mercado. 
 Estrategias de Negociación y Consejos: Mejores prácticas para negociar 

contratos de leasing. 

 Recursos Adicionales y Herramientas: Guías, calculadoras financieras y 
otras herramientas útiles. 
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PRELIMINAR 

El leasing inmobiliario en 16 preguntas y respuestas. 

 
 

 
 

 

 

1. ¿Qué es el leasing inmobiliario? 

 

a. El leasing inmobiliario como solución financiera para la empresa 

 


