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>Para aprender, practicar.      

>Para enseñar, dar soluciones.  
>Para progresar, luchar.  
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¿QUÉ APRENDERÁ? 
  

 

 
 

 
 Estructura y elementos clave de un contrato de franquicia inmobiliaria. 

 Derechos y obligaciones del franquiciador y del franquiciado. 
 Gestión y resolución de conflictos en el ámbito de las franquicias 

inmobiliarias. 

 Adaptación a cambios legislativos y su impacto en las franquicias. 
 Estrategias de marketing y promoción en el sector inmobiliario 

franquiciado. 
 Importancia de la diversidad y la inclusión en el negocio inmobiliario. 
 Técnicas efectivas para la gestión de propiedades y maximización de 

ingresos. 
 Implementación de tecnología y digitalización en la franquicia inmobiliaria. 

 Estrategias de expansión y desarrollo de nuevos mercados. 
 Cumplimiento de estándares éticos y prácticas comerciales responsables. 
 Tendencias del mercado inmobiliario y adaptación a las necesidades 

cambiantes del cliente. 
 Gestión de crisis y mantenimiento de la resiliencia en tiempos de 

incertidumbre económica. 
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PRELIMINAR 

La franquicia inmobiliaria en 15 preguntas y respuestas. 

 
 

 
 

 

1. ¿Qué es una franquicia inmobiliaria? 

 

a. Definición de franquicia 

 


