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9. Caso practico en base a:“"Due Diligence Inmobiliaria”. Situaciones juridicas de un
inmueble. Caso Practico: "Due Diligence" Inmobiliaria para la compra de un
edificio de oficinas a través de una empresa 475

Capitulo 31. “Due Diligence Inmobiliaria”. Elementos formales. Escritura
publica, registro de la propiedad y catastro. 477

1. El titulo de propiedad. 477

2. La intervencion notarial. Escritura puablica y actas. 477
a. Escritura matriz y copias. 477
b. Actas notariales. 483
c. Testimonios y legitimaciones. 486

3. Comprobacion registral de las cargas que puedan afectar a la finca La titularidad
registral. El Registro de la Propiedad. 486
a. Libros registrales. 489
b. Asientos y anotaciones preventivas de embargo. 490

i) Anotacion preventiva de demanda. 491
ii) Anotacidn preventiva del embargo. 492
iii) Anotacidn preventiva por ejecucion de sentencia. 493
iv) Anotacién preventiva de secuestro o prohibicién de enajenar. 493
v) Anotacién preventiva de demanda de incapacidad. 493
vi) Anotacion preventiva del derecho hereditario en abstracto. 493
vii) Anotacion preventiva de legados. 493
viii) Anotacién preventiva de créditos refaccionarios. 493
ix) Anotacion preventiva por imposibilidad de inscripcion de titulos. 493
x) Anotacion preventiva a favor de los acreedores de una herencia, concurso o quiebra. 493
Cancelaciones. 494
Notas marginales. 494
Menciones registrales. 495
4. Identificacion Catastral de los inmuebles. 495

Caso practico en base a:“"Due Diligence Inmobiliaria”. Elementos formales.
Escritura publica, registro de la propiedad y catastro. Caso Practico: "Due
Diligence" Inmobiliaria para la adquisicion de un bloque de apartamentos por una
empresa. 496

Capitulo 32. “"Due Diligence Urbanistica”. 498

>Para aprender, practicar. 12
>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.
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1. Primera aproximacion a la informacion urbanistica.

498

2. La viabilidad econémica de un proyecto urbanistico (Estudio de viabilidad de una

promocion inmobiliaria).

501

a. Documentos basicos para el examen de toda promocion inmobiliaria.

501

Proyecto basico de ejecucion.

501

Licencia de obra / solicitud de la licencia de obra.

501

Situacion urbanistica del solar.

501

Coste real del suelo.

501

Posibles clausulas resolutorias.

501

Relacién de las viviendas, garaje y trasteros.

501

Vinculacidon de los garajes y trasteros.

501

501

Estudio de ingresos-gastos de la promocidn.
Aportacion contrato o precontrato con constructor.

502

Plan de disposiciones del préstamo.

502

Situacion de las ventas.

502

Documentacidn juridica y financiera del promotor.

502

Expediente juridico.

502

Experiencia en el sector. Promociones realizadas hasta la fecha y/o en vigor.
Futuras promociones.

502
502

502

b.
C.
d. Informacidén econémico-financiera.
e. Detalle de la solvencia.

503

—h

. En caso de cooperativas y/o comunidades de propietarios.

503

g. Calendario de ejecucion.

503

3. Como localizar la informacion urbanistica necesaria para la “"Due Diligence”.
a. Planeamiento urbanistico. Plan general de ordenacion urbana. Naturaleza, objeto y ambito

territorial.

503

503

b. Documentacion del Plan General: contenido y valor de sus elementos.

504

. Interpretacion del Plan General.

505

. Informacidén urbanistica. Publicidad del planeamiento.

506

506

C
d
e. Consulta directa.
g. Informes urbanisticos.

507

h. Cédulas urbanisticas.

507

i. Valor acreditativo de los informes y cédulas urbanisticas y precauciones sobre su eficacia.508
j. Informacidn urbanistica a suministrar a los particulares en la enajenacion de fincas. 509

4. Aspectos urbanisticos que deben aparecer en la escritura publica.

5. Datos personales del titular de los derechos urbanisticos.

510
510

6. Aspectos urbanisticos de los inmuebles.

511

a. Entorno.

511

b. Planeamiento y situacidn urbanistica.

511

c. Condiciones de parcela.

512

7. Licencias.

514

a. Aspectos generales.

514

b. Clases de licencia.

515

Licencia de Obras o edificacion.

515

1. Licencia de obra mayor.

516

a) Licencia de obra mayor por consolidacién de edificios.

516

b) Licencia de obra mayor por nueva edificacidn.

516

c) Licencia de obra mayor por rehabilitacién de edificios.

516

d) Licencia de obra mayor por restauracion de edificios.

517

2. Licencia de obras menores.

517

3. Licencia de primera ocupacion.

518

4. Licencia de instalacién, actividad y apertura.

518

5. Licencia de actividades molestas.

519

8. Documentacion a aportar a la autoridad en materia de licencias.

519

a. Licencia de obra mayor de acondicionamiento de local.

520

b. Licencia de obra mayor de consolidacién de edificios.

520

c. Licencia de obra mayor de nueva edificacién.

520

>Para aprender, practicar.

>Para ensefar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.
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d. Licencia de obra mayor de rehabilitacion de edificios. 521
e. Licencia de obra mayor de restauracion de edificios. 522
f. Licencia urbanistica de obra mayor: Acondicionamiento de local sujeto al Reglamento de
Espectaculos Publicos y Actividades Recreativas. 522
g. Licencia de obras menores. 522
9. Tasa por licencia de obras. 522
10. Licencia Comercial de la Comunidad Auténoma (para grandes superficies). ___ 523
11. Certificacion de la finalizacion de las obras. 523
12. Documentacion necesaria para solicitar licencia de segregacion. 524
13. ElI aprovechamiento wurbanistico. La compra por promotores de
“aprovechamientos urbanisticos”. 524
14. Caso practico en base a:“Due Diligence Urbanistica”. Caso Practico: "Due
Diligence" Urbanistica para el desarrollo de un complejo residencial 526
Capitulo 33. “"Due Diligence de edificacion”. 530
1. “Due Diligence” de adquisicion de terrenos para su posterior edificacion. 530
2. Condiciones para poder edificar una parcela. 531
a. Condiciones de planeamiento 531
b. Condiciones de urbanizacion 531
c. Condiciones de gestion 532
d. Condiciones dimensionales 532
3. Condiciones de situacion y forma de los edificios. 532
a. Linea de edificacion. 532
b. Alineacidén exterior, fondo maximo edificable y linea maxima de edificacion. 532
c. Plano de fachada y de medianera. 533
d. Separacién a linderos. 533
e. Retranqueos. 533
f. Rasante, cota natural del terreno y cota de referencia. 534
g. Ocupacioén, superficie ocupable y coeficiente de ocupacion. 534
h. Superficie ocupable. 534
i. Superficie libre de parcela. 535
j. Superficie edificada. 535
k. Computo de la superficie edificada. 585
I. Coeficiente de edificabilidad. 536
m. Condiciones de volumen y forma de los edificios. Altura de la edificacion. 536
n. Condiciones particulares de uso. 537
4. Tipo de obras. 537
a. Obras de conservacién y mantenimiento. 537
b. Obras de consolidacion. 537
c. Obras de acondicionamiento. 537
d. Obras de restauracién. 538
e. Obras de reforma. 538
f. Reforma menor. 538
g. Reforma parcial. 538
h. Obras de demolicion. 538
i. Obras de nueva edificacion. 539
j. Obras de reconstruccion. 539
k. Obras de sustitucion. 539
|. Obras de ampliacién. 539
m. Obras de nueva planta. 539
5. Control del Proyecto. 540

6. La documentaciéon que se debe entregar al promotor a la conclusién de las obras.540

7. La importancia del acto de recepcion de las obras en relacion a la responsabilidad
de los riesgos cubiertos por el seguro. 541

>Para aprender, practicar. 14
>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.
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8. Seguros de la construccion. 543

a. Seguro decenal. 543

b. Otros seguros para promotores, constructores y subcontratistas. 545

c. La sustitucion del beneficiario de la pdliza a favor del comprador. 545

9. Libro del edificio 546
10. Caso practico en base a:“"Due Diligence de edificacion”. Caso Practico: "Due

Diligence" de Edificacion para el desarrollo de un bloque de oficinas 546

Capitulo 34. “Due Diligence fiscal” de los inmuebles. 549

1. Mencion previa a la venta de inmuebles a través de sociedades. 549

2. Impuestos Directos. 551

3. El impuesto sobre la Renta de las Personas Fisicas. 551

a. Documentacion a solicitar en el Impuesto de la Renta (IRPF) y Retenciones. 551

b. Documentos a examinar en supuestos de no residentes. 559

4. El Impuesto sobre Sociedades: Régimen General de Residentes. 552

Documentos a examinar en el Impuesto sobre sociedades. 559

5. El Impuesto sobre el Valor Ahadido. 553

Documentos a revisar en el Impuesto sobre el valor afiadido (IVA). 556

6. El Impuesto de Transmisiones Patrimoniales y Actos Juridicos Documentados. _ 557

7. Impuesto sobre el incremento de valor de los terrenos de naturaleza urbana. __ 561

8. Impuesto sobre transmisiones patrimoniales y actos juridicos documentados
(ITP y AID). 564

9. Impuesto sobre actividades econémicas. 564

Documentos a solicitar en materia de tributos locales (Impuesto de bienes inmuebles (IBI),
Plusvalia municipal, Impuesto sobre Construcciones, Instalaciones y Obras, Tasas, etc.) _ 564

10. Inspecciones fiscales. Actuaciones ante la Administracion. 565
11 Otros temas. 565
12. Caso practico en base a:“Due Diligence fiscal” de los inmuebles. Caso Practico:
"Due Diligence" Fiscal de Inmuebles en la Compra de un Complejo Comercial____ 565
Capitulo 35. Litigios. 568
1. Acciones para proteger la Propiedad (deslindes, reivindicatorias, etc.). 568
2. Litigios 568
3. Documentos a solicitar. 569
4. Menciodn especial a la existencia de expedientes expropiatorios. 570
5. Caso practico en base a:Due diligence de Litigios. Caso Practico: "Due Diligence"
de Litigios en la Adquisicion de un Edificio de Oficinas 571
Capitulo 36. Advertencias especiales para centros comerciales y grandes
superficies. 572
1. Area de reserva para ampliacién. 572
2. Licencias locales. 572
3. Segunda licencia o licencia comercial. 573
4. Impuestos sobre grandes superficies. 573
5. Junta de la Comunidad de Propietarios del Centro Comercial. 573
6. Otros documentos esenciales en centros comerciales. 574
7. Documentos especiales para operaciones internacionales. 574
Certificado de entrega sin defectos 574

>Para aprender, practicar. 15
>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.
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Certificado de cumplimiento 575
Certificado final de obras 575
Bonificaciones de renta. 575
Ficha comercial. 575
Contrato estandarizado de arrendamiento. 575
Avales. 575
8. Caso practico en base a due diligence para centros comerciales y grandes
superficies. Caso Practico: "Due Diligence" para la Adquisicion de un Centro
Comercial 576
PARTE QUINTA 578
Seguros de cobertura de la Due diligence inmobiliaria. 578
Capitulo 37. Seguros M&A desde la perspectiva de la due diligence
inmobiliaria. Descubiertos en ‘due diligence’ 578
1. éQué son y para qué sirven los seguros M&A? 578
Ventajas para ambas partes en una transaccion de bienes inmuebles corporativos 579
Riesgos descubiertos en due diligence 579
Riesgos potenciales y desconocidos 579
Contingencias especificas 580
2. ¢Por qué se contrata el seguro M&A? 580
Delimitar y cuantificar el impacto de posibles pérdidas futuras 580
Adelantar el impacto de pérdidas 580
Tranquilidad en jurisdicciones desconocidas 581
Eliminar discrepancias y disputas 581
Eliminar riesgo de insolvencia del vendedor 581
Eliminar ajustes de precio 581
Eliminar conflictos por la gestidon anterior 581
3. Clases de seguros para protegerse contra descubiertos en ‘due diligence’ 582
a. El seguro de manifestaciones y garantias cubre las pérdidas derivadas del incumplimiento de
las manifestaciones y garantias del vendedor por hechos no conocidos. 582
b. Seguro de planificacion fiscal, seguro de resultas de pleito y seguro de cuestiones especificas
582
c. Seguros para contingencias especificas (planificacion fiscal, resultas de pleito y cuestiones
especificas). 582
4. Ventajas de los seguros para protegerse contra descubiertos en ‘due diligence’ _ 583
Adaptacion a las necesidades del cliente 583
Alta probabilidad de reclamacion 583
Cobertura amplia 583
Rapidez en las reclamaciones 583
5. El mejor seguro no debe evitar las clausulas de manifestaciones y garantias.____ 584
Clean exit 584
Confirmatory due diligence 584
Proteccién contra riesgos desconocidos 584
6. Razones para el seguro en un acuerdo de bienes inmuebles corporativo. 585
a. Clean exit (Salida limpia) 585
b. Garantias de Titulo y Capacidad 585
c. Fortaleza del pacto vinculante 585
d. Transferencia de responsabilidad 585
7. El seguro de garantia e indemnizacion en subastas inmobiliarias. 586
Vendedor con limitaciones o dificultades financieras 586
Escenario de subasta competitiva 586
Cotizaciones indicativas de seguro 586
8. Alcance de la cobertura 587
a. Limite econdmico 587
b. Limite temporal 587
c. Exclusiones 587

>Para aprender, practicar. 16
>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.
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d. Ajustes posteriores a la finalizacién 587
9. Reparto de costes del seguro entre comprador y vendedor. 588
10. Consejos 588

Revisar el alcance de la cobertura 588

Fraude del vendedor 588

Renuncia a los derechos de subrogacion 589

Asignacion del beneficio del seguro 589

11. Caso practico de Seguros M&A desde la perspectiva de la due diligence
inmobiliaria. Caso Practico: "Due Diligence" para la Adquisiciéon de un Edificio de

Oficinas y el uso de Seguros M&A 589
PARTE SEXTA 591
Formularios de la Due Diligence inmobiliaria. Auditoria legal inmobiliaria. 591
Capitulo 38. Formularios de la Due Diligence inmobiliaria. Auditoria legal
inmobiliaria. 591
1. Modelo de Contrato de Compraventa con Clausulas de Due Diligence 591
2. Plantilla de Evaluacion de Riesgos 593
3. Checklists Especificas por Tipo de Propiedad 595
4. Formulario de Plan de Accion Post-Due Diligence 596
5. Modelo de Carta de Intencién (LOI) Internacional 597
6. Guia de Entrevista para Vendedores y Partes Interesadas 598
7. Formulario de Seguimiento y Control de Documentacion 599
8. Plantilla de Cronograma del Proceso de Due Diligence 600
9. Modelo de Informe de Hallazgos Criticos 601
10. Formulario de Compliance y Etica 602
PARTE SEPTIMA 603
Casos practicos de la Due Diligence inmobiliaria. Auditoria legal inmobiliaria. 603
Capitulo 39. Casos practicos de la Due Diligence inmobiliaria. Auditoria legal
inmobiliaria. 603
Caso Practico 1: Adquisicion de una vivienda particular 603
Causa del problema 603
Soluciones 603
Consecuencias 604
Resultados de las medidas adoptadas 604
Caso Practico 2: Compra de una parcela de terreno para desarrollo 605
Causa del problema 605
Soluciones 605
Consecuencias 605
Resultados de las medidas adoptadas 605
Caso Practico 3: Adquisicion de un edificio de oficinas por una empresa inversora _ 606
Causa del problema 606
Soluciones 606
Consecuencias 606
Resultados de las medidas adoptadas 606
Caso Practico 4: Adquisicion de una cartera de propiedades residenciales para
alquiler 607
Causa del problema 607
Soluciones 607
Consecuencias 607

>Para aprender, practicar. 17
>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.
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Resultados de las medidas adoptadas 607
Caso Practico 5: Compra de un edificio de apartamentos con fin de inversion 608
Causa del problema 608
Soluciones 608
Consecuencias 608
Resultados de las medidas adoptadas 608
Caso Practico 6: Compra de un terreno para desarrollo de viviendas 609 E
Causa del problema 609
Soluciones 609
Consecuencias 609
Resultados de las medidas adoptadas 609
Caso Practico 7: Adquisiciéon de una gran superficie comercial 610
Causa del problema 610
Soluciones 610
Consecuencias 610
Resultados de las medidas adoptadas 610
Caso Practico 8: Adquisicion de una cadena de hoteles 611
Causa del problema 611
Soluciones 611
Consecuencias 611
Resultados de las medidas adoptadas 611
Caso Practico 9: Due Diligence para la adquisicion de un edificio histérico 612
Causa del problema 612
Soluciones 612
Consecuencias 612
Resultados de las medidas adoptadas 613
Caso Practico 10: Due Diligence para la compra de una cartera de propiedades
residenciales 614
Causa del problema 614
Soluciones 614
Consecuencias 614
Resultados de las medidas adoptadas 614
Caso Practico 11: Due Diligence en un proyecto de desarrollo de propiedad
comercial 616
Causa del problema 616
Soluciones 616
Consecuencias 616
Resultados de las medidas adoptadas 617
Caso Practico 12: Due Diligence en la compra de una empresa de administracion de
propiedades 618
Causa del problema 618
Consecuencias 618
Resultados de las medidas adoptadas 619
Caso Practico 13: Due Diligence para una empresa de inversion inmobiliaria 620
Causa del problema 620
Soluciones 620
Consecuencias 620
Resultados de las medidas adoptadas 620
Caso Practico 14: Due Diligence en una transaccién de propiedad de lujo 622
Causa del problema 622
Soluciones 622
Consecuencias 622
Resultados de las medidas adoptadas 622
Caso Practico 15: Due Diligence en la Adquisicion de un Edificio de Oficinas 624
Causa del problema 624

>Para aprender, practicar. 18
>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.
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Soluciones

624
Consecuencias 624
Resultados de las medidas adoptadas 625

|
>Para aprender, practicar. 19

>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.
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¢ QUE APRENDERA?

inmol_gx.com

> Due Diligence Inmobiliaria: Concepto, objetivos y beneficios de realizar
una auditoria legal inmobiliaria en una transaccion.

> Tipos de Due Diligence: Exploracién de los diferentes tipos de auditoria
legal inmobiliaria, como la Due Diligence Legal, Financiera, Técnica,
Ambiental, etc.

> Documentacion Relevante: Identificacién de los documentos clave
necesarios para llevar a cabo la revision legal, como escrituras de
propiedad, contratos de arrendamiento, licencias, permisos, etc.

> Propiedad y Titulo: Verificacién de la titularidad y validez de la propiedad,
busqueda en registros publicos, gravamenes, hipotecas, embargos, etc.

> Contratos y Obligaciones: Analisis de los contratos relacionados con la
propiedad, como contratos de arrendamiento, contratos de gestidn,
contratos de servicios, etc.

» Cumplimiento Normativo: Evaluacion del cumplimiento normativo en
materia inmobiliaria, como normativas urbanisticas, ambientales, fiscales,
etc.

> Litigios y Controversias: Investigacién de posibles litigios o controversias
relacionadas con la propiedad, incluyendo demandas pendientes, disputas
legales, etc.

> Asuntos Ambientales: Revision de posibles riesgos ambientales asociados a
la propiedad, como contaminacion del suelo, permisos medioambientales,
etc.

> Estudio de Impacto Legal: Analisis de cdémo los aspectos legales
identificados pueden afectar a la transaccion y qué implicaciones pueden
tener para las partes involucradas.

>Para aprender, practicar. 20
>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.
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> Evaluacién de Riesgos: Identificacion y evaluacion de los riesgos legales
relacionados con la propiedad y recomendaciones sobre cdémo mitigarlos.

> Negociacion y Cierre: Coémo utilizar los hallazgos de la Due Diligence para
negociar los términos de la transaccion y asegurar un cierre exitoso.

> Informe de Due Diligence: Elaboracién de un informe completo que refleje
los resultados de la auditoria legal inmobiliaria y facilite la toma de
decisiones informadas.

>Para aprender, practicar.

>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.
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Introduccion

inmoley.com

Descubre el Poder de la Due Diligence en el Sector Inmobiliario

En el dindmico mundo del sector inmobiliario, donde cada decisién puede tener
un impacto significativo, la Due Diligence y la Auditoria Legal Inmobiliaria
emergen como pilares fundamentales para el éxito. Desde inversores
experimentados hasta profesionales que inician su carrera, comprender y
dominar estas practicas es esencial para navegar con confianza en un mercado
en constante evolucién.

Desafios Actuales
Los profesionales inmobiliarios enfrentan desafios complejos:

> Regulaciones legales cambiantes: Mantenerse al dia con normativas
locales e internacionales es crucial para evitar sanciones y asegurar el
cumplimiento.

> Riesgos financieros y técnicos: Una evaluacién inadecuada puede llevar a
inversiones no rentables o a costosas sorpresas.

> Globalizacion del mercado: Las transacciones internacionales requieren un
entendimiento profundo de las variaciones legales y culturales entre
jurisdicciones.

> Avances tecnoldgicos: La digitalizacién exige adaptarse a nuevas
herramientas como blockchain y data rooms virtuales.

> Superar estos retos implica una formacién sdlida en Due Diligence y
Auditoria Legal Inmobiliaria, permitiendo anticipar riesgos y aprovechar
oportunidades.

Importancia de la Due Diligence y la Auditoria Legal Inmobiliaria

La Due Diligence es mucho mas que un procedimiento estandar; es un proceso
multidisciplinario que incluye:

> Evaluacién de riesgos y contingencias: Identificar y cuantificar posibles
obstaculos legales, financieros y técnicos.

)
)

>Para aprender, practicar.

>Para ensefiar, dar soluciones.

>Para progresar, luchar.
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> Verificacién del modelo econdmico: Asegurar que las proyecciones
financieras sean realistas y sostenibles.

> Seguridad juridica: Garantizar que todos los aspectos legales estén en
orden, desde el titulo de propiedad hasta el cumplimiento normativo.

> Para el vendedor, ofrece transparencia y puede acelerar la transaccion.
Para el comprador, proporciona la confianza necesaria para invertir de
manera informada.

Ventajas de la Educacién en este Tema

Formarse en Due Diligence y Auditoria Legal Inmobiliaria aporta multiples
beneficios:

Estrategias Innovadoras y Efectivas

> Andlisis detallado: Aprenderas a realizar evaluaciones exhaustivas de
aspectos legales, financieros, fisicos y ambientales.

> Toma de decisiones informadas: Con una comprension completa del
activo, podrds disefar estrategias que maximicen el retorno de la
inversion.

Digitalizacién y Personalizacién

> Uso de tecnologias avanzadas: Dominar herramientas como los Data
Rooms Virtuales (VDR) y el blockchain para gestionar informacion de
manera segura y eficiente.

> Automatizacién de procesos: Implementar smart contracts para agilizar
transacciones y garantizar el cumplimiento de acuerdos.

Adaptacién al Mercado Internacional

> Conocimiento de normativas internacionales: Entenderds las variaciones
legales entre jurisdicciones y cdémo afectan a las transacciones
inmobiliarias.

> Competencia global: Estards preparado para operar en mercados
internacionales, ampliando tus oportunidades de negocio.

Motivacion

Invertir en tu formacidon es invertir en tu futuro. Al profundizar en la Due
Diligence y la Auditoria Legal Inmobiliaria, estaras:

» Protegiendo tus inversiones: Evitando riesgos ocultos y asegurando
transacciones exitosas.

> Destacando en el mercado: Ofreciendo un valor afiadido a clientes y socios
al demostrar un alto nivel de competencia profesional.

> Preparado para el futuro: Anticipandote a las tendencias y desarrollos
futuros en el sector inmobiliario.
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> Considera adquirir una guia practica que aborde estos temas en
profundidad, con casos practicos y herramientas que podras aplicar
directamente en tu trabajo.

La Due Diligence y la Auditoria Legal Inmobiliaria son esenciales para cualquier
profesional que busque sobresalir en el sector inmobiliario actual. Te permiten
minimizar riesgos, maximizar oportunidades y operar con la confianza que brinda
el conocimiento. Mantente a la vanguardia, actualiza tus habilidades vy
conviértete en un referente en tu campo.

¢Estas listo para llevar tu carrera al siguiente nivel?
¢QUE APRENDERAS CON ESTA GUIA?

> Definicidon y evolucion de la Due Diligence Inmobiliaria: Comprenderas su
historia y como ha influido en el mercado actual.

> Proceso detallado de Due Diligence: Desde la planificacion hasta la emision
del informe final.

> Aspectos legales, financieros y técnicos: Aprenderds a evaluar cada
componente clave de una transaccién inmobiliaria.

> Uso de tecnologias emergentes: Cémo el blockchain y los VDR estan
transformando el sector.

> Adaptacién a mercados internacionales: Conocerds las normativas y
practicas en diferentes jurisdicciones.

> Casos practicos reales: Analizaras situaciones concretas para aplicar los
conocimientos adquiridos.

> Formularios y plantillas: Tendras acceso a herramientas profesionales para
agilizar tu trabajo.

> Gestion de riesgos y seguros M&A: Entenderas como protegerte contra
contingencias y descubrimientos inesperados.

Esta guia es tu aliada para convertirte en un experto en Due Diligence y

Auditoria Legal Inmobiliaria. iNo pierdas la oportunidad de transformar tu carrera
y liderar en el sector!



